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ABSTRAK 

 

INDAH PURNAMA SARI, Pengaruh Perputaran Persediaan Terhadap 

Tingkat Penjualan Pada PT. Vita Mandiri Jaya (Dunkin Donuts). (Dibawah 

bimbingan Ibu Lili Syafitri, SE,M.Si,Ak.CA dan Ibu Crysta Armereo, 

SE.,M.Si) 

 

Penelitian ini bertujuan untuk menganalisa pengaruh harga pokok penjulan, 

persediaan awal dan persediaan akhir terhadap tingkat penjualan pada PT. Vita 

Mandiri Jaya (Dunkin Donuts). Sampel yang digunakan dalam penelitian ini 

sebanyak 36. Metode analisis yang digunakan di dalam penelitian ini adalah metode 

analisis regresi linear berganda. Pada penelitian ini perhitungan variabel-variabel 

yang dilakukan menggunakan bantuan komputer melalui program SPSS for 

windows 26.00, hasil perhitungan menunjukkan bahwa koefisien regresi untuk 

variabel tingkat penjualan 1,261. Koefisien regresi tingkat penjualan = 1,261. 

Koefisien regresi positif artinya, jika tingkat penjualan (X) meningkat, mengalami 

peningkatan sebesar 1 satuan, maka perputaran persediaan akan mengalami 

peningkatan sebesar 1,261. 

Dari hasil perhitungan korelasi (hubungan antara variabel independen dengan 

dependen) adalah sebesar 0,423 yang berarti hubungan yang terjadi adalah memiliki 

hubungan atau keeratan yang sedang. Hasil perhitungan koefisien determinasi (R2) 

untuk perputaran persediaan (variabel dependen) dijelaskan oleh variabel tingkat 

penjualan (variabel independen), sebesar 0,179 atau 17,9% dan sisanya sebesar 

100% - 17,9% adalah 82,1% dijelaskan oleh variabel lain diluar penelitian ini. 

Hasil pengujian hipotesis dengan menggunakan uji parsial (t), hasil perhitungan 

untuk variabel tingkat penjualan (X) yang menghasilkan t hitung sebesar 2,725 dan 

t tabel sebesar 2,032 oleh karena itu t hitung > t tabel maka Ha diterima, artinya 

secara persial berpengaruh signifikan antara tingkat penjualan (X) terhadap 

perputaran persediaan (Y). 

 

 

 

 

 

 

Kata Kunci : Harga Pokok Penjualan, Persediaan Awal, Persediaan Akhir, 

Penjualan 

 

 

 



   

 

 
 

BAB I 

PENDAHULUAN 

 

1.1 Latar Belakang 

Di zaman era globalisasi ini perusahaan swasta maupun instansi pemerintah 

dituntut untuk mengikuti perkembangan hidup usahanya, baik itu perusahaan yang 

bergerak dalam bidang industri, jasa dan dagang atau usaha lainnya. Hal ini 

dilakukan sebagai suatu usaha agar perusahaan-perusahaan tersebut dapat 

mempertahankan kelangsungan hidup dari perusahaannya sendiri. Dengan cara 

meningkatkan kegiatan di dalam menjalankan perusahaan, maka dapat membantu 

perusahaan untuk menyesuaikan diri terhadap perubahan-perubahan yang terjadi 

diluar maupun di dalam perusahaan. 

Dalam upaya untuk mencapai tujuan itu, perusahaan harus dapat beroperasi 

secara lancar dan dapat mengkombinasikan semua sumber daya yang ada, sehingga 

dapat mencapai laba yang optimal. Kelangsungan hidup perusahaan dipengaruhi 

oleh banyak hal antara lain laba perusahaan itu sendiri. Laba merupakan salah satu 

factor untuk menilai baik buruknya kinerja perusahaan. Selain itu juga usaha yang 

sering dilakukan oleh perusahaan agar perkembangan bisnisnya berjalan dengan 

baik adalah dengan meningkatkan penjualan serta mampu mengontrol perputaran 

persediannya dengan baik sehingga dapat meningkatkan laba. 

Laba juga memiliki arti penting di dalam perusahaan karena laba merupakan 

ukuran dari seluruh prestasi perusahaan, semakin besar laba yang di peroleh maka 



   

 

 
 



   

 

 
 

perusahaan akan mampu untuk bertahan hidup, tumbuh dan berkembang serta kuat 

dalam menghadapi persaingan. Laba adalah selisih antara jumlah yang diterima dari 

pelanggan atas barang atau jasa yang dihasilkan dengan jumlah yang dikeluarkan 

untuk membeli sumber daya alam dalam menghasilkan barang atau jasa tersebut. 

Laba yang tinggi menunjukkan semakin baik perusahaan dalam menjalankan 

operasinya sehingga mampu digunakan untuk menunjang kegiatan operasi 

perusahaan dan kelangsungan hidup perusahaannya.  

Dalam usaha pencapaian laba yang optimal perusahaan perlu melakukan 

suatu pertimbangan khusus dalam memperhitungkan laba, ada beberapa faktor-

faktor yang mempengaruhi laba, antara lain harga jual barang atau jasa, yaitu 

perubahan harga jual yang dianggarkan dengan harga jual pada periode 

sebelumnya. Akibat biaya yang timbul dari perolehan atau pengelolahan suatu 

produk yang mempengaruhi harga jual produk yang bersangkutan, sehingga 

mengakibatkan naik turunnya laba. Volume barang atau jasa yang dijual, yaitu 

perubahan jumlah barang yang dijual akan berpengaruh terhadap jumlah laba yang 

diperoleh. Harga pokok penjualan, yaitu jika harga pokok penjualan barang berubah 

namun harga jual tidak berubah maka laba juga akan memperoleh perubahan. Harga 

pokok penjualan dipengaruhi oleh harga bahan baku dan biaya-biaya lainnya, 

dengan demikian laba juga dipengaruhi oleh harga pokok penjualan tersebut yang 

mengakibatkan laba menjadi semakin naik atau semakin menurun. 

Pada prinsipnya persediaan mempermudah atau memperlancar jalannya 

operasi perusahaan yang harus dilakukan secara terus menerus untuk memproduksi 

barang-barang serta mendistribusikannya kepada pelangganh. Pada perusahaan 



   

 

 
 

dagang, persediaan merupakan barang dagangan yang sangat penting karena jika 

terjadi kekurangan atau kelebihan persediaan merupakan gejala yang kurang baik 

bagi perusahaan yang akan menyebabkan kerugian. Persediaan merupakan unsur 

dari aktiva lancar yang merupakan unsur aktif dalam operasi perusahaan yang 

secara terus menerus diperoleh, diubah, dan kemudian dijual pada konsumen. 

Persediaan adalah barang-barang yang disimpan untuk digunakan atau untuk dijual 

kembali pada masa atau periode yang akan datang atau bahan baku yang telah 

diproduksi perusahaan yang akan digunakan dalam proses produksi.  

Perputaran persediaan merupakan rasio yang digunakan untuk mengukur 

berapa kali dana ditanam dalam persediaan berputar atau berganti dalam satu 

periode. Semakin tinggi rasio perputaran persediaan menunjukkan bahwa modal 

kerja yang dibutuhkan dalam persediaan semakin rendah dan hal ini baik bagi 

perusahaan namun begitu sebaliknya semakin rendah perputaran persediaan maka 

tidak baik bagi perusahaan yang mengakibatkan dana yang tertanam dalam 

persediaan tidak cepat kembali menjadi kas perusahaan. 

Penjualan adalah kegiatan untuk menukarkan barang atau jasa khususnya 

dengan uang, bagi setiap perusahaan baik itu jasa, dagang maupun perusahaan 

manufaktur penjualan merupakan suatu aktivitas yang utama. Penjualan berarti 

menentukan perkiraan besarnya tingkat penjualan pada waktu yang akan datang. 

Hal ini dikarenakan penjualan, perusahaan memperoleh uang masuk yang akan 

digunakan untuk menunjang kegiatan operasi perusahaan dan kelangsungan hidup 

perusahaan, dari penjualan pula sebagian besar pendapatan perusahaan diperoleh. 

Penjualan merupakan pendapatan utama perusahaan karena jika aktivitas penjualan 



   

 

 
 

produk maupun jasa tidak dikelolah dengan baik maka secara langsung dapat 

merugikan perusahaan. Hal ini dapat disebabkan karena sasaran penjualan yang 

diharapkan tidak tercapai dan pendapatan pun akan berkurang. Dengan tingkat 

penjualan yang tinggi, perusahaan dapat meraih keuntungan yang optimal, dimana 

keuntungan dan kepuasaan pelanggan merupakan ukuran penilaian dari 

keberhasilan suatu perusahaan dan keberlangsungan hidup perusahaan.  

Evaluasi mengenai sistem pengedalian intern penjualan akan memberikan 

informasi-informasi yang penting bagi perusahaan dalam menjalankan usahanya 

dengan baik, dan dapat meningkatkan usahanya. Tentu saja aktivitas penjualan akan 

menghasilkan produktivitas yang optimal jika diimbangi dengan sistem 

pengendalian intern penjualan yang baik.  

PT. Vita Mandiri Jaya (Dunkin Donuts) cabang demang Palembang adalah 

badan usaha dagang swasta di palembang yang bergerak dibidang makanan 

berbentuk restoran. Perusahaan ini kurang memperhatikan tingkat perputaran 

persediaannya. Terkadang ada konsumen yang datang ingin membeli atau memesan 

barang namun terancam tidak dapat terpenuhi karena stok persediaan barang yang 

diinginkan konsumen tersebut tidak mencukupi atau kosong sehingga beresiko 

menghambat penjualan. Namun terkadang ada juga persediaan yang menumpuk 

karena tidak laku terjual dan lama kelamaan rusak atau mengalami nilai jual yang 

menyebabkan perusahaan menanggung kerugian. Kerugian yang di derita 

perusahaan akan berpengaruh juga terhadap laba perusahaan.  

Berikut ini tabel persediaan barang dan penjualan di PT. Vita Mandiri Jaya 

(Dunkin Donuts) cabang Demang Palembang dari tahun 2017 sampai 2019. 



   

 

 
 

Tabel 1.1 

Persediaan Barang Dagang 

Tahun 2017-2019 

(Dalam Ribuan Rupiah) 

 
Sumber : PT. Vita Mandiri Jaya, 2020 

 

 

Tabel 1.2 

Penjualan Barang Dagang 

Tahun 2017-2019 

(Dalam Ribuan Rupiah) 

BULAN 
PENUALAN 

2017 2018 2019 

JAN 1,008,000.00 1,355,520.00 1,172,480.00 

FEB 1,330,560.00 1,012,800.00 1,128,960.00 

MAR 1,209,600.00 1,128,960.00 1,088,640.00 

APR 1,075,680.00 1,189,440.00 1,169,280.00 

MEI 1,149,120.00 1,108,800.00 1,028,160.00 

JUN 967,680.00 1,653,120.00 1,249,920.00 

JUL 1,212,800.00 1,048,320.00 1,033,760.00 

AGU 1,048,320.00 1,532,160.00 1,172,480.00 

SEP 1,153,120.00 1,612,800.00 1,048,320.00 

OKT 1,036,160.00 1,209,600.00 967,680.00 

NOV 1,572,480.00 1,274,080.00 1,068,480.00 

DES 1,411,200.00 1,096,640.00 1,056,320.00 

Sumber : PT. Vita Mandiri Jaya, 2020 



   

 

 
 

 

 Dari tabel persediaan dan tabel penjualan diatas, dapat dilihat bahwa 

penjualan memiliki naik turunnya yang tidak stabil terhadappersediaan dan tingkat 

penjualan dalam jangka waktu tersebut. 

 Setelah melakukan penelitian pada PT. Vita Mandiri Jaya (Dunkin Donuts) 

Cabang Demang Palembang. Penulis menyimpulkan bahwa permasalahan yang 

sedang dihadapi perusahaan ini adalah kurangnya perhatian manajemen perusahaan 

dalam menganalisa tingkat perputaran persediaan dan tingkat penjualan barangnya. 

Karena itu penulis tertarik untuk mengadakan analisa sejauh mana perputaran 

persediaan dapat mempengaruhi tingkat penjualan barang pada perusahaan 

tersebut. Dan dalam pembahasan penelitian ini penulis memutuskan mengambil 

judul sebagai berikut: “Pengaruh Perputaran Pesediaan Terhadap Tingkat 

Penjualan Pada PT. Vita Mandiri Jaya (Dunkin Donuts) Cabang Demang 

Palembang”.  

 

1.2 Rumusan Masalah 

Berdasarkan uraian latar belakang yang di kemukakan sebelumnya, maka 

permasalahan yang akan dibahas dalam penelitian ini adalah :  

1. Apakah terdapat pengaruh harga pokok penjualan (HPP), persediaan awal 

dan persediaan akhir secara simultan terhadap tingkat penjualan ? 

2. Apakah terdapat pengaruh harga pokok penjualan (HPP), persediaan awal 

dan persediaan akhir secara parsial terhadap tingkat penjualan ? 

 



   

 

 
 

1.3 Tujuan Penelitian  

Tujuan penelitian ini dilakukan adalah sebagai berikut : 

1. Untuk mengetahui pengaruh harga pokok penjualan (HPP), persediaan 

awal dan persediaan akhir secara simultan terhadap tingkat penjualan 

2. Untuk mengetahui pengaruh harga pokok penjualan (HPP), persediaan 

awal dan persediaan akhir secara parsial terhadap tingkat penjualan 

 

1.4 Manfaat Penelitian  

Manfaat penelitian yang diharapkan dapat diperoleh dari penelitian ini yaitu 

sebagai berikut : 

1. Manfaat akademis  

a. Penelitian ini diharapkan akan memberikan manfaat teoritas yaitu dapat 

memperkaya ilmu di bidang akutansi khusunya ilmu Akuntansi Sistem 

Pengendalian Manajemen. 

b. Sebagai masukan empiris untuk mengembangkan ilmu akutansi khususnya 

ilmu di bidang Sistem Pengendalian Manajemen yang berkaitan dengan 

perputaran persediaan dan tingkat penjualan.  

2. Manfaat praktis  

a. Bagi Perusahaan 

Hasil penelitian ini diharapkan dapat memberikan masukan tentang 

persediaan dan penjualan yang lebih baik agar perusahaan lebih 

berkembang dan maju dalam mengelolah perputaran persediaan.  

b. Bagi Penulis 



   

 

 
 

Penelitian ini diharapkan dapat menambah wawasan ilmu dan pengetahuan 

serta pengalaman penulis mengenai ilmu di bidang Sistem pengendalian 

manajemen. Penelitian ini juga sebagai pembanding antara teori yang 

diperoleh selama di bangku kuliah dengan aplikasinya langsung dengan 

perusahaan. 

c. Bagi peneliti selanjutnya 

Penelitian ini sekiranya dapat memberi ide, masukan dan gambaran bagi 

peneliti selanjutnya di masa mendatang untuk dapat meneliti dan 

mengembangkan teori tentang perputaran persediaan dan tingkat penjualan. 

Khususnya bagi pihak yang memerlukan sebagai bahan referensi penelitian 

selanjutnya mempunyai bahasan serupa atau berhubungan dengan topik 

pembahasan. 
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