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ABSTRAK 

 

 
Velanty Wulandari, Analisis Sistem Informasi Akuntansi Pada Siklus 

Penjualan PT. Thamrin Brother Arivai Palembang ( Dibawah bimbingan 

Bapak Rifani Akbar S.SE.,MM., M.Ak.,CA.,ACPA.,CSRS dan bapak 

Padriansyah, SE.,M. Si.,CIAP. ) 

 
Penelitian ini bertujuan untuk menganalisis Sistem Informasi Akuntansi 

pada Siklus Penjualan pada PT. Thamrin Brother Arivai Palembang, pada siklus 

penjulan motor telah dilakukan dengan baik. sehingga dapat meningkatkan 

penjualan motor pada zaman covid.Untuk penjualan tunai, sudah berjalan dengan 

baik juga dimana dalam pelaksanaanya sesuai dengan peraturan system yang ada 

sehingga memudahkan proses pembelian konsumen. Dan untuk penjualan kredit 

masih terdapat beberapa kekuranagn dalam proses ke leasing sehingga perlu di 

beri arahan kepada setiap sales dan staff untuk lebih menigkatkan pelaksaan 

kegiatan penjualan. Tetapi dalam era covid ini penjualan sudah mulai meningkat. 

Dalam menghadapi hambatan-hambatan baik dari luar maupun dari dalam 

PT. Thamrin Brother Arivai Palembang harus lebih mementingkan prosedur 

penjualan motor dengan cara memberikan kemudahan dalam setiap prosedur 

pembelian terhadap konsumen. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

Kata Kunci : Sistem Informasi Akuntansi, Penjulan, Tunai, Kredit 
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ABSTRACT 

 
Velanty Wulandari, Analysis of Accounting Information Systems in the Sales 

Cycle of PT. Thamrin Brother Arivai Palembang ( Under the guidance of 

Mr. Rifani Akbar S.SE.,MM., M.Ak.,CA.,ACPA.,CSRS and Mr. 

Padriansyah, SE.,M. Si.,CIAP. 

 
This study aims to analyze the Accounting Information System in the 

Sales Cycle at PT. Thamrin Brother Arivai Palembang, the motorcycle sales cycle 

has been done well. so that it can increase motorcycle sales during the covid era. 

For cash sales, it has been going well too where in its implementation it is in 

accordance with the existing system regulations so as to facilitate the consumer 

buying process. And for credit sales, there are still some shortcomings in the 

leasing process so it is necessary to give direction to each sales and staff to further 

improve the implementation of sales activities. But in this era of covid, sales have 

started to increase. 

In the face of obstacles both from outside and from within PT. Thamrin 

Brother Arivai Palembang should be more concerned with motorcycle sales 

procedures by providing convenience in every purchase procedure to consumers. 
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BAB I 

PENDAHULUAN 

 

1.1 Latar Belakang 
 

Perkembangan ilmu pengetahuan dan teknologi mendorong manusia untuk 

lebih maju dalam berpikir dan bertindak , teknologi membuat manusia ingin hidup 

secara mudah dan praktis dala mencapai tujuannya . Salah satunya yaitu dalam 

ruang lingkup pekerjaan, manusia dituntut untuk selalu bekerja dengan cepat serta 

tepat agar tujuan perusahaan dapat tercapai . Terdapat berbagai bidang dalam 

suatu perusahaan, khususnya dalam bidang penjualan . 

PT. Thamrin Brothers Arivai Palembang merupakan perusahaan yang 

bergerak dalam bidang otomotif yaitu penjualan motor. Perusahaan ini memiliki 

karyawan tetap dan karyawan non tetap. Sistem informasi akuntansi yang ada 

diperusahaan ini masih menggunakan sistem manual. Sistem merupakan 

sekelompok unsur yang erat hubungan satu dengan yang lainnya, sehingga dengan 

ada sistem ada prosedur tersebut tujuan perusahaan dapat tercapai kebutuhan akan 

sistem menjadikan perkembangan teknologi akan mempengaruhi perusahaan 

mencapai tujuannnya. 

Penjualan adalah sumber dari pendapatan perusahaan, dimana semakin 

besar penjualan maka mampu menguntungkan perusahaan dengan pendapatan 

yang semakin besar. Aktivitas ini merupakan pendapatan utama yang harus 

dikelola dengan baik agar tidak merugikan perusahaan. Penjulan dapat dilakukan 

secara tunai atau pun kredit. Begitu dengan   siklus   penjualan   siklus 

penjualan merupakan rangkaian aktivitas bisnis dan pemrosesan informasi yang 
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berhubungan dengan penyediaan barang dan jasa untuk pelanggan dan 

penerimaan kas pembayaran atas penjualan yang dilakukan. siklus penjualan 

diperusahaan dapat didukung adanya sistem infomasi akuntansi. Sitem infomasi 

akuntansi yang mendukung tujuan perusahaan dalam memperoleh pendapatan 

dapat dilihat dari siklus penjualan perusahaan. 

Menurut Abdullah (2017:23) “Penjualan merupakan kegiatan pelengkap 

atau suplemen dari pembelian, untuk memungkinkan terjadinya transaksi. Jadi 

kegiatan pembelian dan penjualan merupakan satu kesatuan untuk dapat 

terlaksanaannya transfer hak dan transaksi” 

Memiliki siklus penjualan yang terencana dan konsisten menciptakan 

konsistensi dan keandalan dalam proses penjualan. Dengan menganalisis siklus 

penjualan Anda, Anda dapat menentukan bagian mana dari proses yang paling 

efisien dan yang menyebabkan keterlambatan dalam melakukan penjualan. Siklus 

penjualan mendorong tenaga penjual untuk fokus pada langkah-langkah di mana 

pelanggan mungkin kehilangan minat dan memperbaiki metode mereka 

berdasarkan penjualan sebelumnya. 

Sistem informasi akuntansi yang ada diperusahaan ini masih menggunakan 

sistem manual. Setiap perusahaan memeliki tujuan yang berbeda tetapi memeliki 

tujuan yang sama yaitu mencari laba atau keuntungan. Hal ini menyebabkan tiap – 

tiap perusahaan mempunyai cara yang yang berbeda untuk mencapai laba yang 

diinginkan seiring dengan tujuan perusahan yang secara berkesinambungan maka 

otomatis akan sama dengan laba yang diperoleh. Tujuan tersebut harus berjalan 

efektif sesuai dengan kebijakan yang telah dibuat perusahaan. Untuk itu 
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dibutuhkan informasi yang relevan sebagai sarana komunikasi yang nantinya 

dapat digunakan untuk pengambilan keputusan bagi pihak yang berkepentingan. 

Infomasi dalam suatu organisasi atau perusahaan merupakan kebutuhan utama 

dalam rangka melaksanakan fungsi – fungsi yang dihimpun kepadanya. 

Seperti hal nya sistem yang sangat penting bagi perusahaan. Begitu juga 

dengan informasi, dengan adanya informasi perusahaan dapat menerima berbagai 

macam laporan dari aktivitas operasi perusahaan. Informasi merupakan data yang 

sudah diolah yang dapat dijadikan perusahaan dalam mengambil keputusan. 

Untuk dpat bersaing dengan perusahaan – perusahaan lain dibutuhkan sistem 

infornmasi yang dapat meningkatkan kualitas perusahaan. Kualitas suatu 

perusahan akan mempengaruhi citra perusahaan dimata para konsumen. 

Dari pernyataan diatas dapat dilihat suata laporan atau pencatatan 

penjualan sangat penting bagi perusahaan,dengan melihat permasalahan tersebut 

penulis tertarik untuk melakukan penelitian pada PT. Thamrin Brother Arivai 

Palembang dengan judul “Analisis Sistem Informasi Akuntansi Siklus 

Penjualan pada PT. Thamrin Brother Arivai Palembang”. 

Berikut table data penjualan motor Yamaha PT. Thamrin Brother Arivai 

Palembang periode 2019 – 2020 

Tabel Penjualan 1.1 

 

NO PENJUALAN 2019 2020 2021 

1 JANUARI 87 Unit 71 Unit 73 Unit 

2 FEBRUARI 86 Unit 79 Unit 78 Unit 

3 MARET 88 Unit 65 Unit 69 Unit 
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4 APRIL 100 Unit 41 Unit 57 Unit 

5 MEI 102 Unit 19 Unit 60 Unit 

6 JUNI 77 Unit 40 Unit 65 Unit 

7 JULI 128 Unit 76 Unit 79 Unit 

8 AGUSTUS 115 Unit 50 Unit 77 Unit 

9 SEPTEMBER 77 Unit 45 Unit 81 Unit 

10 OKTOBER 82 Unit 41 Unit 80 Unit 

11 NOVEMBER 83 Unit 64 Unit 70 Unit 

12 DESEMBER 80 Unit 99 Unit 74 Unit 

 TOTAL PENJUALAN 1105 Unit 690 Unit 863 Unit 

Sumber : PT. Thamrin Brother Yamaha Arivai Palembang 

 

 

Dari table diatas dapat dilihat data penjualan perusahaan dari tahun 2019 

dengan tahun 2020. Pada tahun 2019 total penjualan mencapai angka 1105 unit 

dan tahun 2020 mencapai angka 690 unit dapat disimpulan terdapat penurunan 

penjualan pada Tahun 2020 yang terjadi selisih 415 unit. Dan penaikan di tahun 

2021 sebnayak 863 nit motor. Ditahun 2021 penjulan sedikit meningkat, walaupn 

tidak sebnayak tahun tahun sebelum covid. Oleh karena itu terjadi fenomena 

penurunan dan penaikan pada penjualan di perusahaan. Dan maka dari itu penulis 

tertarik untuk melakukan peneitian yang berjudul Analisis sistem informasi 

akuntansi pada siklus penjualan di PT. Thamrin Brother Arivai. 
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1.2 Rumusan Masalah 

 
 

Berdasarkan latar belakang masalah diatas, penulis dapat Mengidentifikasi 

permasalahn yang ada yaitu : Bagaimana Sistem Informasi Akuntansi pada Siklus 

Penjualan pada PT. Thamrin Brother Arivai Palembang ? 

 
 

1.3 Tujuan Penelitian 

 
 

Berdasarkan latar belakang dan rumusan masalah yang telah dijelaskan 

sebelumya, maka tujuan penelitian ini untuk Bagaimana Sistem Informasi 

Akuntansi pada Siklus Penjualan pada PT. Thamrin Brother Arivai Palembang 

 
 

1.4 Manfaat Penelitian 

 
 

Hasil Penelitian ini diharapkan dapat memberikan manfaat bagi berbagai 

pihak, yaitu : 

1. Bagi Perusahaan 

 

Dengan adanya tulisan tentang sistem infomasi akuntansi siklus penjualan ini, 

perusahaan dapat mempertimbangkan ssitem akuntansi siklus penjualan yang 

lebih efektifdan efesien bagi perusahaa, 

2. Bagi Penulis 

 

Tulisan ini memberikan manfaat bagi penulis berupa pemahaman yang lebih 

medalam mengenai sistem informasi akuntansi siklus penjualan yang terdapat 

pada perusahaan, sehingga penulis dapat membandingkan ilmu yang didapat 
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ketika kuliah dengan kondisi sebenarnya yang terdapat didunia kerja. 

 
3. Bagi Akademik 

 

Sebagai tambahan literatur yang ada dalam perpustakaan terutama bagi 

penulismengenai sistem informasi akuntansi khusnys siklus penjualan. 
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